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 Um der Brawand Zimmerei AG aus Grindelwald den Einstieg in den Photo-
voltaikmarkt zu erleichtern wurde ein Leitfaden für den Verkauf von 
Photovoltaikanlagen erstellt. Zudem wurden geeignete Photovoltaikmo-
dule evaluiert und Planungstools verglichen. 

Ausgangslage
Die Brawand Zimmerei AG versucht seit einigen Jah-
ren in den Photovoltaikmarkt einzusteigen. Aus Zeit-
gründen ist das Projekt aber immer wieder          ver-
schoben worden. Die Brawand Zimmerei AG  möchte 
Photovoltaikanlagen hauptsächlich bei Dachsanierun-
gen, aber auch bei Neubauten planen und verkaufen.

Zielsetzung
Mit dieser Diplomarbeit soll nun endgültig der 
Einstieg in den Verkauf von Photovoltaikanlagen 
gescha�   werden. Es werden drei Photovoltaikmodule 
evaluiert, welche hauptsächlich verkau�  werden 
sollen. Es wird ein geeigneter Elektropartner gesucht 
und die Schnittstellen und Zuständigkeiten werden 
de� niert. Am Ende der Arbeit soll ein Leitfaden ent-
stehen, welcher die Projektleiter*innen während dem 
Verkaufsprozess von Photovoltaikanlagen unterstützt.

Vorgehen
Durch einen Workshop von Reto Nussbaumer konnten 
im Januar 2021 Grundkenntnisse zur Photovoltaik 
erlernt werden. Um einen generellen Anhaltspunkt 
sowie einen Ansprechpartner zu haben wurden zu 
Beginn die geeigneten Photovoltaikmodule für die 
Brawand Zimmerei AG evaluiert. Mit den gesammel-
ten Informationen und nach Gesprächen mit Herstel-
lern, mit der Geschä� sleitung und dem Elektropartner 
wurde der Leitfaden konzipiert. Zum Abschluss 
wurden die evaluierten Photovoltaikmodule sowie der 

gesamte Leitfaden der Geschä� sleitung sowie dem 
Projektleiter Thomas Stuber vorgestellt.

Resultate
Von den sechs evaluierten Photovoltaikmodulen 
wurden die Module MegaSlate 2 von der Firma 3S 
Solar Plus AG und das Arres Premium 3.0 von der 
Firma Solarmarkt GmbH als «Hauptmodule» evaluiert, 
welche standardmässig verkau�  werden sollen. Für 
zwei weitere Module ergab die Evaluation, dass diese 
auf Kundenwunsch oder unter bestimmten Umstän-
den verkau�  werden können. Einige Planungstools 
wurden in den Leitfaden aufgenommen. Eine Pla-
nungsso� ware wird aber vorerst nicht angescha�  , 
da Planungsleistungen modulbezogen vom jeweiligen 
Hersteller erbracht werden.

Zusammenfassung
Vor- und Nachteile der unterschiedlichen Photo-
voltaikmodule konnten evaluiert und der Brawand 
Zimmerei AG aufgezeigt werden. Vier Module wurden 
bei der Evaluation ausgewählt und stehen nun für den 
Verkauf zur Verfügung. Durch den erstellten Leitfaden 
wurde die Planung vereinfacht und die Informations-
basis aufgebaut, so dass nun alle Projektleiter*innen 
der Brawand Zimmerei AG Photovoltaikmodule ver-
kaufen und planen können. Der Leitfaden soll durch 
Erfahrungswerte im Laufe der Zeit überarbeitet, 
ergänzt und verbessert werden.
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